
รายงานฉบับสมบูรณ์ การจัดท าดัชนีคาดการณ์ภาวะเศรษฐกิจในย่านการค้าของ SMEs 
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แบบสอบถาม 
สถานภาพในการด าเนินธุรกิจของผู้ประกอบการ ในย่านการค้ารอบตลาดวโรรสและตลาดต้นล าไย 

 
ช่ือผู้ให้ข้อมูล………………………………………………………   ต ำแหน่ง……………………………………………………… 
ช่ือร้ำนค้ำ/ องค์กร……………………………………………………………………………………………………………………………………….……….. 

ประเภทสินค้ำหลักท่ีขำย………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

ต ำแหน่งท่ีตั้งกิจกำร……………………………………………………เบอร์โทรศัพท์ ท่ีใช้ในกำรติดต่อ……………………………………………… 

 
ส่วนท่ี 1: ปัจจัยท่ีมีผลต่อความอยู่รอดในการด าเนินธุรกิจของผู้ประกอบการ SMEs ในย่านการค้ารอบตลาดวโรรสและ

ตลาดต้นล าไย จังหวัด เชียงใหม่ (กรุณาใส่เคร่ืองหมาย √ ในช่องที่ท่านเลือก)  
 

ประเด็นท่ีมีผลต่อการด าเนินธุรกิจของท่าน 

เช่น 

    คะแนนความมากน้อย ในการส่งผลต่อความอยู่รอดในการด าเนินธุรกิจของท่าน  
 

1 
น้อยสุด 

2 3 4      5 
ปานกลาง 

6 7 8 9 10 
มากสุด 

1) ประสบการณ์หรือความยาวนานในการท าธุรกิจใน
ย่านการค้า 

          

2) พ้ืนเพของเจ้าของกิจการ เช่น คนในท้องถ่ิน คน
ต่างถ่ิน   

          

3) มูลค่าทุนหมุนเวียน ในการด าเนินกิจการ           
ปัจจุบัน ท่านใช้แหล่งเงินทุนในการด าเนินกิจการจากท่ีไหนบ้าง (  ) เงินทุนส่วนตัว (  ) กู้ธนาคารบางส่วน (  ) จากบัตรเครดิต (  ) กู้นอกระบบ 

4) อัตราดอกเบ้ียเงินกู้ของธนาคาร           
5) อัตราดอกเบ้ียของบัตรเครดิต           
6) อัตราดอกเบ้ียของเงินกู้เงินนอกระบบ           
7) % ของก าไรสุทธิ ท่ีได้จากการขายต่อเดือน           
ปัจจุบัน ลูกค้าของท่าน เป็นกลุ่มไหนบ้าง  (  ) ลูกค้ารายย่อยท้องถ่ินในจังหวัดเชียงใหม่ (  ) ลูกค้าชาวไทยขาจรประเภทนักท่องเท่ียว 
                  (  ) ลูกค้าชาวต่างชาติประเภทนักท่องเท่ียว (  ) ลูกค้าประเภทขายส่งในท้องถ่ินและจังหวัดใกล้เคียง (  ) ลูกค้ากลุ่มส่งออก
ต่างประเทศ 
8) % ยอดขายปลีก จากลูกค้ารายย่อยท้องถ่ินใน

จังหวัดเชียงใหม่ในแต่ละเดือน 
          

9) % ยอดขายปลีก จากลูกค้าชาวไทยขาจรประเภท
นักท่องเท่ียวในแต่ละเดือน 

          

10) % ยอดขายปลีก จากลูกค้าชาวต่างชาติประเภท
นักท่องเท่ียวในแต่ละเดือน 

          

11) % ยอดขาย จากลูกค้าประเภทขายส่งในท้องถ่ิน
และจังหวัดใกล้เคียง 

          

12) % ยอดขาย จากการขายประเภทส่งออก           
13) จ านวนผู้ค้าท่ีขายสินค้าประเภทเดียวกัน           
14) ค่าจ้างแรงงานรายวัน           
15) ค่าจ้างพนักงานต่อเดือน           
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16) ค่าเช่าแผงค้าหรือร้านค้าต่อเดือน           
17) ค่าไฟฟ้าต่อเดือน           
18) ค่าขนส่งต่อเดือน           
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ประเด็นท่ีมีผลต่อการด าเนินธุรกิจของท่าน 

เช่น 

    คะแนนความมากน้อย ในการส่งผลต่อความอยู่รอดในการด าเนินธุรกิจของท่าน  
 

1 
น้อยสุด 

2 3 4      5 
ปานกลาง 

6 7 8 9 10 
มากสุด 

19) ค่าบ ารุงอ่ืนๆ เช่น ค่าเก็บขยะ หรืออ่ืนๆ           
20) จ านวนท่ีจอดรถในย่านการค้าส าหรับลูกค้า           
21) จ านวนห้องน้ าท่ีให้บริการแก่ผู้มาใช้บริการในย่าน

การค้า 
          

22) จ านวนร้านอาหารท่ีให้บริการแก่ลูกค้าในย่าน
การค้า 

          

23) จ านวนวันหยุดนักขัตฤกษ์หรือวันหยุดยาวประจ าปี           
24)  ช่วงระยะเวลาของสัญญาการเช่าพ้ืนท่ี           
25)  การประชาสัมพันธ์ส่งเสริมการท่องเท่ียวย่าน

การค้าของภาครัฐ 
          

26)  สถานการณ์ความไม่สงบทางการเมือง           
27) อ่ืนๆ           
28) อ่ืนๆ           
29) อ่ืนๆ           
30) อ่ืนๆ           
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ส่วนท่ี 2 ความเชื่อมั่นในการด าเนินธุรกิจในไตรมาสปัจจุบัน และคาดการณ์ในไตรมาสถัดไป 

(กรุณาใส่เครื่องหมาย √ ในช่องท่ีท่านเลือก) 

ประเด็น 

ความเชื่อมั่นในการด าเนินธุรกิจ 

ความเชื่อมั่นในการด าเนินธุรกิจไตร
มาสปัจจุบันเทียบกับไตรมาสก่อนหน้า 

การคาดการณ์ความเชื่อมั่นในการด าเนิน
ธุรกิจ ในอีก 3 เดือนข้างหน้า 

เพ่ิมขึ้น  เท่าเดิม ลดลง  เพ่ิมขึ้น  เท่าเดิม ลดลง 

1. ต้นทุนสินค้าท่ีน ามาจ าหน่าย       

2. ต้นทุนผันแปรต่างๆ เช่น ค่าขนส่ง ค่าน้ าประปา 
ค่าไฟฟ้า ค่าโทรศัพท์ 

      

3. ค่าจ้างแรงงาน และค่าจ้างพนักงาน       

4. เงินทุนหมุนเวียนของกิจการ       

5. ยอดขาย       

6. อัตราก าไร       

7. ระยะเวลาการให้เครดิตจากคู่ค้า       

8. การแข่งขันกับรายอ่ืนๆในตลาด       

9. ความต้องการของตลาดต่อสินค้าในกลุ่มของท่าน       

10. ภาวะเศรษฐกิจของประเทศโดยรวม       

11. นโยบายการสนับสนุน SMEs ของภาครัฐ       

12. ภาวะการเมืองของประเทศ       

13. สรุปภาพรวมความเชื่อมั่นในการด าเนินธุรกิจ
ของท่าน 

      

3. กรุณาช่วยประเมินว่า สถานะภาพในการด าเนินกิจการของท่านปัจจุบัน มีระดับการอยู่รอด อย่างไร 
(  ) อยู่รอดได้แบบมั่นคงดี หรือ แข็งแรงดี (มีก าไรสุทธิมากกว่า 15% ข้ึนไป หรือ =………………………%) 
(  ) อยู่รอดได้แบบปกติ หรือพออยู่ตัว (มีก าไรสุทธิประมาณ 11-15% หรือ =………………………% ) 
(  ) พออยู่ได้แบบพอดีๆ หรือ พอมีก าไรบ้าง ไม่ขาดทุน (มีก าไรสุทธิประมาณ 8-10% หรือ =………………………%) 
(  ) ค่อนข้างแย่ แทบอยู่ไม่รอด แต่พอมีเงินหมุนไปได้ (มีก าไรสุทธิประมาณ 5-7% หรือ =………………………%) 
(  ) แย่มาก อยู่ไม่รอด ขาดทุน ไม่มีเงินหมุน (มีก าไรสุทธิประมาณต่ ากว่า 5% หรือ =………………………%) 

4. ปัญหา อุปสรรค หลักๆ ในการด าเนินกิจการ ในช่วง 3 เดือน น้ี คือ 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….…………..………… 

5. วิธีการแก้ไขปัญหาของท่านในในช่วง 3 เดือน น้ี คือ 
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….………… 

6. ข้อเสนอแนะท่ีต้องการให้ภาครัฐแก้ไขปัญหา และส่งเสริมสนับสนุนผู้ประกอบการ SMEs ในระยะสั้น คือ 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 


